
 
Vendre ou acheter  
un bien immobilier  

par appel d’offres sur internet 

immobilier.notaires.fr  



Ajuster en temps réel l’offre et la demande  
par un système d’appel d’offre sur internet. 

Réception des offres sur  

www.immobilier.notaires.fr 
Véritable salle des ventes sur internet 

 
 Service exclusif et innovant des Notaires de France 
 Appel d’offres à la hausse sécurisé par le Notaire 
 Rencontre en temps réel de l’offre et de la demande 
 Dépôt successif et transparent des offres 
 Calendrier maitrisé dès la volonté même de vendre 
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La chronologie de l’ immo-interactif®  

5 étapes simples et efficaces  
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1.  
La signature 
du mandat 
exclusif de 
recherche 

d’acquéreurs 

2.  
Inscription sur 

Immobilier.notaires 
et lancement de la 

publicité 

3. 
Organisation 
des visites et 

délivrance 
des 

agréments 

4. 
Le sprint 
final: les 
24h de 

réception 
des offres 

5. 
Signature 
de l’avant 

contrat 

J - 45 J - 42 de J - 38 
à J - 6 J - 2 J 

45 jours en moyenne 
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 Choix et évaluation du bien immobilier  
 Détermination de la stratégie de vente : prix net vendeur et 1ère offre 

possible 
 Signature du mandat « exclusif » de recherche d’acquéreur pour 

une durée définie avec le vendeur (en moyenne : 8 semaines) 
 Définition du calendrier : date de réception des offres, organisation 

des visites et des publicités 
 Rédaction du cahier des conditions particulières (cadre dans lequel 

la vente se déroulera) 

1.    Choix du bien et signature du 
mandat exclusif 2. 3. 4. 5. 
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 Inscription du bien à vendre sur Immobilier.notaires, site officiel des 
notaires de France : www.immobilier.notaires.fr 

 Lancement du plan média : publicités ciblées et conséquentes sur 
internet et des supports papiers : en mettant en avant la 1ère offre 
possible 

2.    Inscription du bien sur 
Immobilier.notaires : lancement de la 

publicité et assistance 
1. 3. 4. 5. 
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une visibilité forte 
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 Réalisation de visites groupées 
 Rencontre et qualification des acquéreurs potentiels  
 Exposition des conditions de la vente définies avec le vendeur 
 Inscription des personnes intéressées sur Immobilier.notaires.fr  
 Délivrance des agréments électroniques par le notaire 

3.    Organisation des visites  
et délivrance des agréments 

1. 2. 4. 5. 
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 Durée de la période de réception des offres : 24 heures 
 Dépôt des offres ascendantes 
 Transparence des offres : tous le monde peut assister à la vente  
 Pas de « dead line » : report de la fin de la période en cas d’offres 

portées dans les 4 dernières minutes 

4.   Le sprint final : la réception des 
offres 1. 2. 3. 5. 
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 Les offres sont soumises au vendeur 
 Le vendeur choisit librement l’offre répondant le mieux à ses 

attentes : prix, financement… 
 Le « meilleur offrant » est appelé à signer le compromis de vente 

5.   Signature de l’avant 
contrat 1. 2. 3. 4. 



Immo-Interactif® : un outil sur mesure 
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Pour le vendeur, qui :  
 
 a l’opportunité de se voir offrir le meilleur prix, 
 peut vendre en un délai court : en moyenne 45 jours 
 vend en toute transparence en suivant en temps réel le dépôt des 

offres,  
 vend dans la plus grande sécurité 
 maitrise le calendrier et les conditions de la vente 
 choisit librement la meilleure offre 
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 Succession avec peu de liquidités : vendre rapidement pour payer les 
droits 

 Maitriser le calendrier pour éviter la taxation d’intérêts de retard 
 Vendre au meilleur prix 

 
 Vente par un gérant de tutelles des biens d’un incapable : 

 Maitriser le calendrier pour dégager dans les délais impartis les 
liquidités nécessaires 

 Vendre, en toute transparence et opposabilité, au meilleur prix 
 Rester décideur à la fin processus pour choisir le mieux disant en 

veillant à la protection de l’incapable 
 
 Vente par une collectivité locale d’un immeuble : 

 Vendre au meilleur prix dans le respect des exigences fixée par la mairie 
dans le cadre du projet 

 Départager les concurrents en toute transparence 
 

Pour de nombreuses situations : 
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 Vente d’immeubles par une association ou un institutionnel : 
 Maitriser les délais  
  Sécuriser la transaction 
  Vendre au plus offrant en toute transparence 

 
 Vente par un notaire pour un client d’un bien attractif : 

  Départager les nombreux acquéreurs potentiels en toute 
transparence 

  Vendre au meilleur prix 
 

 Vente dans le cadre d’indivision, de divorce… ou de toutes autres situations 
conflictuelles. 

 



Immo-Interactif® en chiffres 
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 8000 biens immobiliers déjà vendus  
 
 65 % des biens présentés ont reçus des offres 
 

 
Avec en moyenne par vente :  
 
 7 demandes de participation  
 
 8 offres d'achat 

 

Statistiques au 31/03/2016 



Ils utilisent l’Immo-Interactif® 
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Références :  
 

 
 Collectivités territoriales : Angers, Bordeaux, Bayeux, Marseille, Orly, 

Vimoutiers, Asnières sur Seine, Annecy, Eyguières, Maine et Loire, 
CUB… 

  ONF, Armée de Terre, SNCM, La Poste… 
  France Domaine/DRFIP/DGFIP (Directions des Finances Publiques) 

  AGRASC (Agence de Gestion et de Recouvrement des Avoirs Saisis et Confisqués) 

 Organismes financiers : Banque Palatine, Crédit Agricole… 
  Institutionnels et associations : Hospices de Lyon,  SPA, UNICEF, 

Fondation des Orphelins d’Auteuil, Institut Pasteur, Caisse de 
Retraite des Notaires (CRN), Congrégation des Petites Sœurs des 
Pauvres, Perce Neige… 

 Juges et gérants de tutelles, administrateurs et liquidateurs 
judiciaires 

 Généalogistes… 



Une marque du notariat sur 
 

Immobilier.notaires.fr  
Le site officiel de l’immobilier des Notaires de France 


